
Boplan	–	Sales	Account	Manager	Wallonië

VOTRE	POSITION	DANS	NOTRE	EQUIPE
Dans	le	cadre	de	notre	croissance	continue,	nous	recherchons	un	Responsable	de	Comptes	(Sales	Account
Manager)	pour	la	Wallonie.	Dans	ce	rôle,	vous	serez	chargé(e)	de	gérer	et	d'élargir	les	relations	clients	dans	votre
région.	Vous	combinerez	deux	responsabilités	clés	:

	60	%	Gestion	des	comptes	dans	au	moins	deux	provinces	wallonnes	(en	fonction	de	votre	lieu	de	résidence).
	40	%	Développement	commercial	sur	toute	la	Wallonie,	le	Grand-Duché	de	Luxembourg	et	Bruxelles.

VOS	RESPONSABILITÉS

Développer	des	relations	clients	solides	et	durables	:	Vous	suivez	l’évolution	des	projets	existants	et	en
cours,	tout	en	identifiant	des	opportunités	de	cross-selling.

Prospection	active	:	Vous	recherchez	activement	de	nouveaux	clients	afin	de	renforcer	notre	position	sur	le
marché.

Promouvoir	le	concept,	la	marque	et	la	gamme	de	produits	Boplan	auprès	des	industries	et	dans	le	monde	de
la	logistique,	bureaux	d’études,	architectes,	etc.

Identifier	les	opportunités	en	collaboration	avec	vos	clients	:	Vos	principaux	interlocuteurs	seront	conseillers
en	prévention,	chefs	de	projet,	acheteurs,	responsables	logistiques,	responsables	d'entrepôt	et	responsables	de
la	maintenance.

Assurer	des	visites	de	qualité	:	Le	nombre	de	visites	est	important,	mais	leur	qualité	l’est	tout	autant.	Vous
menez	des	discussions	commerciales	approfondies	et	axées	sur	les	solutions.

Calculer,	suivre	et	finaliser	les	offres	:	En	concertation	avec	le	Sales	Manager	et	les	responsables	des	services
connexes	(Service,	Logistique,	etc.),	vous	préparez	des	offres	précises	et	uniformes.

Assurer	la	coordination	entre	le	client	et	l’organisation	interne	:	Vous	planifiez,	élaborez	et	suivez	les	projets,
en	veillant	à	une	collaboration	optimale	entre	toutes	les	parties	impliquées.

Gérer	les	données	clients	dans	le	CRM	:	Vous	enregistrez	avec	précision	et	exhaustivité	les	informations	des
prospects	et	clients.

Représenter	Boplan	lors	de	salons	et	événements	professionnels	afin	de	promouvoir	activement	nos
solutions.

Travailler	en	home	office	lorsque	vous	n’êtes	pas	en	visite	client.	Vous	ne	voyez	pas	d’inconvénient	à	vous
rendrez	un	jour	par	semaine	au	siège	de	l’entreprise	à	Moorsele.

Faire	partie	d’une	équipe	commerciale	dynamique	:	Vous	collaborerez	étroitement	avec	un	autre
Responsable	de	Comptes	en	Wallonie	ainsi	qu’avec	le	Business	Developer	en	Flandre.	Vous	rapporterez
directement	au	Sales	Manager.

VOTRE	PROFIL
Vous	avez	suivi	une	formation	supérieure	à	orientation	commerciale	ou	justifiez	d’une	expérience



équivalente;

Vous	avez	une	première	expérience	réussie	en	vente	B2B,	de	préférence	dans	un	environnement	industriel,	et
idéalement	un	réseau	de	contacts	dans	ce	secteur;

Vous	aimez	prospecter	et	conquérir	de	nouveaux	marchés	:	c’est	une	source	de	motivation	pour	vous;

Vous	démontrez	de	fortes	affinités	techniques	et	le	domaine	de	la	sécurité	vous	tient	à	cœur;

Vous	aimez	travailler	en	mode	projet.	Apporter	des	solutions	qualitatives	et	complètes	à	vos	clients	vous
motive;

Doté	d’un	excellent	relationnel	et	de	grandes	capacités	d’écoute,	vous	nouez	facilement	des	relations;

Vous	êtes	autonome	dans	votre	travail	tout	en	étant	un(e)	excellent(e)	joueur(euse)	d’équipe;

Vous	vous	exprimez	couramment	en	français	et	en	anglais.	La	connaissance	de	néerlandais	est	considérée
comme	un	atout;

Cette	offre	est	ouverte	à	tous,	indépendamment	du	genre,	de	l’orientation	sexuelle,	de	la	religion,	de
l’ethnicité,	de	l’âge	ou	d’un	éventuel	handicap.

NOTRE	OFFRE
Poursuivre	votre	développement	au	sein	d'une	entreprise	innovante,	dynamique	et	en	pleine	croissance;

Un	travail	stimulant	et	varié	où	l'initiative	personnelle	est	fortement	appréciée;

Une	carrière	inspirante	dans	une	ambiance	de	groupe	collégiale,	où	nous	parlons	les	uns	avec	les	autres;

Un	cadre	moderne,	ouvert	et	facilement	accessible;

Et	bien	sûr,	un	beau	salaire	avec	des	extras.

https://www.boplan.com/nl-be

https://www.boplan.com/nl-be

